


DINÁMICA 
¿Es usted una persona emprendedora? 





Según el Centro de Desarrollo Económico de la Universidad de Puerto Rico y el Colegio 
de Administración de Empresas del Recinto de Mayagüez en el Congreso 
Latinoamericano se realizó un estudio de características y necesidades de las pequeñas 
empresas y se encontró lo siguiente: 
 
 

 

Motivaciones Principales Para Hacer Una 
Microempresa 

 

MOTIVACIONES PRINCIPALES PARA HACER UNA MICROEMPRESA 
 

Ser Mi Propio 
Jefe 

Tener Mayor 
independenci

a 

Mejorar La 
Situación 

Económica 

Me Gusta 
Hacer 

Negocio 

Realicé 
Estudios En El 

Campo 

Había Una 
Necesidad En 
El Mercado 

Estaba 
Desempleado 

Era Un Reto 
Completar El 

Ingreso 
Familiar 

Heredé El 
Negocio 

Es Mi 
Pasatiempo 

Hacerme Rico 





7 características del empresario exitoso 

1. Capacidad de detectar 
oportunidades. 

2. Capacidad de innovar o crear. 

3. Capacidad para luchar frente a 
los inconvenientes del entorno. 

4. Capacidad de adaptación a los 
cambios. 

5. Capacidad de  dirección. 

 6. Capacidad para tomar riesgos 
calculados. 

7. Capacidad para tomar 
decisiones. 



Piezas en Este Rompecabezas 
Acuerdos Colaborativos 



¿Cómo establecer un negocio en Puerto Rico? 

Auto evaluación 

Conocimiento del negocio 

Preparar su plan de negocios 

Identificar un local 

Seleccionar la estructura del negocio 

Identificar las agencias reguladoras 

Cumplir con sus obligaciones 

Buscar financiamiento 



•Tiempo 

•Fortalezas vs. 
Debilidades 

Capacidades 

•Preparación 
Académica 

•Experiencia 

Conocimiento 

•Ofrecer servicios  

•Vender Productos 

•Manufacturar 
(crear algo) 

Ideas de 
Negocios 

• Costo 

• Precio 

• Competencia 

Conozca el 
producto 

• ¿Dónde están? 

• ¿Qué hacen? 

• ¿Cómo vas a llegar a tu 
cliente?... o ellos a ti 

• ¿Dónde están? ¿Qué 
hacen?  

Conozca la 
competencia y el 
mercado 

• ¿Qué tienes que hacer 
para mantenerlos? 

• ¿Cómo satisfacer sus 
necesidades? 

Auto Evaluación 

Conocimiento del Negocio 



Documento operacional para el negocio 

Ayuda a anticipar fluctuaciones (estratégicas y económicas) 

Contribuye para aumentar la probabilidad de éxito. 

Documento utilizado por los banqueros 

Planificación 
Importancia de un Plan de Negocios 



Evalúe locales disponibles 

Verifique la condición física del edificio 

Contribuye para aumentar la probabilidad de 
éxito. 

Verifique el tránsito, espacio de 
estacionamientos. 

Costos de alquiler 

Disponibilidad de agua, luz y teléfono. 

Planificación 
Identifique un local 



Financiamiento de Operaciones 



Nosotros Competencia 

Por ciento a 
Financiar 

100% 80 a 90% 

Aportación Mínima 
Requerida: 

0 10% del costo total 
del proyecto 

 

Interés: 5% fijo Tasa preferencial 
flotante 

 

Repago Se concede una 
moratoria de 

principal por los 
primeros seis (6) 

meses 

Ninguna  

VENTAJAS DE NUESTRO PRODUCTO  



Nosotros Competencia 

Plan de Negocios Adiestramiento N/A 

Tiempo en aprobar 
el Préstamo 

Dos semanas 1 mes o + 

Orientación 
personalizada 

100% Algunos 

Garantías 100% Algunos 

Monitoreo 100% Algunos  

VENTAJAS DE NUESTRO PRODUCTO  



John Maxwell, conocido motivador 
decía que el compromiso comienza 
con el corazón, se prueba con la 
acción y abre la puerta del logro. 


